
APRENDER EN OTROS PAISES 
PARA APLICARLO EN CASA 

               Por: Carlos Gramage Gómez 



Situación inicial 
-Bodega familiar 
-Viñas familiares de tercera generación 
-Otros cultivos (Olivo, cereales) 
-Enólogo de reconocido prestigio 
-Comercialización principalmente nacional 
     



Formación Académica 
 -Ingeniero Técnico Agrícola (UPV), con proyecto fin de carrera en 
la Humboldt Universität zu Berlin, Alemania, en “Legislación 
europea en trazabilidad de vegetales” 
-Ingeniero Agrónomo (UCO) , con proyecto fin de carrera en 
Universidad de Concepción, Chile en “Scott-Henry” 
-Master en Vitivinicultura en UCA, Jerez 
 
 
 

 
 



Experiencia Laboral 
 -Bodega familar 
-Bodega Alicante 
-Bodegas Luis Pérez, Jerez (Tintos, propietario reputado 
catedrático enología) 
-Bodega Universidad de Concepción (Turorado por Leonardo 
Erazo; uno de los mejores enólogos jóvenes de sudamérica y 
mayores expertos en Terroir) 
-Bodega Millner en Minnesota ( Tras conocer el comportamiento 
de las vides en climas cálidos y mediterráneos haciendo vinos de 
hielo y vides en temperaturas extremas en frío) 
 
¿por qué? 
1-Mundo globalizado (a Continuación) 
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1-Mundo globalizado  
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APRENDIZAJE 
-METODOLOGÍAS/TÉCNICAS 
-FILOSOFIA DE TRABAJO 
-DESENVOLVERTE EN OTRAS LENGUAS 
-CONTACTOS/COLABORADORES 
-ADAPTARSE A DISTINTOS EQUIPOS DE TRABAJO 
 
 

 
 



GLOBALIZACIÓN 
 -EL VINO ES UN MERCADO MUY COMPETITIVO, PASA POR 
EXPORTAR SI O SI : 
    *TODOS HACEMOS MUY BUEN VINO, COMPITES A NIVEL    
 MUNDIAL 
 
    *IMPORTANTE CONOCER LA CULTURA DE A QUIEN LE VENDES 
 O QUIERES VENDERLE  
 
    *POR SUPUESTO SU LENGUA 
     
    *REALIZARTE UNA COMPOSICIÓN GLOBAL DEL MERCADO 
 
 

 



SITUACIÓ ACTUAL  
VENTAS A NIVEL NACIONAL 
 
EXPORTACIÓN A: 
-CHINA 
-TAIWAN 
-UK 
-POLONIA 
 
EXPLORANDO FUTUROS MERCADOS 
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VINOS 
 

 
 



VINOS 
 

 
 



ACEITE 
 

 
 



MENCIONES-PREMIOS 
-3 MEDALLAS DE PLATA MUNDIAL BRUSELAS 
-MEDALLA DE ORO FERIA DEL VINO DE MOSCÚ 
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  GRACIAS 
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